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En 2010 Plettac
Electronics Siste-
mas va a dar gran
relevancia a las
instalaciones de
videovigilancia IP y
a su aplicacion en
entornos urbanos.
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Juan Pedro Garcia Rodriguez. Director general de Plettac Electronics Sistemas
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Sicur 2010

UE papel juega y qué aporta el Salén
Internacional de Seguridad Sicur al
sector de la Seguridad en general?
—Una feria del alcance y la tradicion de Sicur
es una ocasion excepcional para pulsar la situacion
del sector de la Seguridad. Sicur es un encuentro
de alto nivel en el que profesionales y clientes co-
nocemos de primera mano todas las novedades del
sector. Y suimportancia radica en la posibilidad que
nos brinda a todas las partes implicadas de poner
en comin nuestras experiencias, inquietudes, ne-
cesidades, las Iineas de investigacidn actuales, las
tendencias del mercado...

—¢;Como cree que esta afectando la actual
crisis econémica al sector de la Seguridad Pri-
vada en general? ;Y al sector en el que usted
opera?

—El sector de la Seguridad no es ajeno en ab-
soluto a la situacion que atraviesa actualmente la
economia de nuestro pais y a la crisis financiera
internacional. El panorama econémico nos exige
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«En nuestra estrategia empresarial
siempre ocupa un lugar preferente la
innovacion y el desarrollo 1+D»

ser imaginativos para hacer frente al recorte de
inversiones que algunos clientes se ven obligados a
realizar. En el grupo empresarial Plettac Electronics
apostamos por ofrecer a nuestros clientes solucio-
nes de sequridad polivalentes, de manera que opti-
micen sus inversiones en materia de seguridad con
instalaciones que pongan en sus manos multiples

funcionalidades que les resulten de utilidad.

Buscamos, como siempre hemos hecho, la satis-
faccion del cliente ofreciéndole soluciones tecnol-
gicas innovadoras, que resuelvan sus necesidades
de seguridad y le aporten valores afiadidos comple-
mentarios que rentabilicen al maximo sus inversio-
nes. Trabajamos para ofrecer servicios cada vez mas
competitivos y de menor coste para el usuario.

—¢Qué productos/servicios novedosos pre-
sentara en Sicur 20107

—Vamos a dar gran relevancia a las instalaciones
de videovigilancia IP y a su aplicacién en entor-
nos urbanos. Plettac Electronics cuenta con una
experiencia contrastada en la implementacién de
este tipo de instalaciones de seguridad electronica
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para las que empleamos tecnologias de dltima generacion.
Utilizamos video IP que, hoy por hoy, practicamente sustituye
al video analégico y se ha convertido en un requerimiento
basico e imprescindible.

Ademas, construimos arquitecturas de comunicacién en
las que las redes WiFi y Wimax garantizan una red de trans-
porte de datos eficaz, de alta calidad y gran seguridad. Son
comunicaciones inalambricas que simplifican las instalaciones
y aportan soluciones inimaginables hasta hace pocos anos.
Facilitan la instalacion, evitan obra civil y, por tanto, reducen
costes.

Y siguiendo la idea antes mencionada de aportar solucio-
nes con valores anadidos, en el disefio de las instalaciones de
videovigilancia urbana que implementamos para las policias
locales, tenemos muy presentes otras utilidades que se pue-
den ofrecer a los ayuntamientos con el fin de que estas entida-
des optimicen la inversion en estas instalaciones. Por ejemplo,
la red de comunicaciones que se genera en estos casos puede

Nuestro compromiso con el
cliente es ofrecerle soluciones
de seguridad innovadoras, que
incorporen sistemas tecnoldgicos
de alto valor anadido»

emplearse para transportar otros servicios, tales como comu-
nicaciones entre sedes municipales alejadas, acceso a Internet,
centralizacion de servicios municipales, control semaférico o
carteleria digital, entre otras muchas posibilidades.

—Podria indicarnos qué estrategia empresarial y pro-
yectos tiene previsto llevar a cabo en 20107

—En nuestra estrategia empresarial ocupa siempre un
lugar preferente la innovacién y el desarrollo 1+D. Nuestro
compromiso con el cliente es ofrecerle soluciones de seguri-
dad innovadoras, que incorporen permanentemente sistemas
tecnoldgicos de alto valor anadido.

Por otro lado, nuestra compainiia inicié hace unos afos un
proceso de internacionalizacion cada vez mas consolidado y
en el que seguiremos avanzando en 2010. Estamos abriendo
nuevos mercados y exportando nuestras soluciones integra-
les de seguridad. Nuestra dilatada trayectoria profesional en
Espana es un bagaje de enorme valor para el trabajo que rea-
lizamos fuera de nuestras fronteras. @
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